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1. Deutschlandweites Markenfleischprogramm mit Angus-Rindern
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Certified Angus Beef Germany steht fur 4D
Angus-Rinder aus dem Markenfleischprogramm
g sind " in, Deutschland geboren, gemastet, ge-

‘@ _schlachtet und zerlegt.

Premium-Fleisch deutschlandweit
Méglich dank Certified Angus Beef Germany

Markenfleisch mit Herkunftsnachweis
- das ist es, was immer mehr deutsche
Konsumenten nachfragen. In Gespréa-
chen mit groBen Handelsketten wurde
zuletztimmer wieder der Wunsch geéu-
Bert, Premium-Fleisch in verlasslicher
Qualitat deutschlandweit zu vertreiben.
Derzeit gibt es nur wenige Anbieter, die
diese Anforderungen erfullen kénnen.
ANGUS Group gehdrt mit seinem de-
zentral organisierten Zuchtsystem fur
Certified Angus Beef Germany dazu.

“Bewadahrtes Zucht- und Mastsystem”
“Die ANGUS Group bietet ein bewahr-
tes Zucht- und Mastsystem. Produziert
wird Markenfleisch fur den deutschen
Markt. Wir arbeiten mit Breed-Planen,
um gemeinsam mit unseren Partnern
auf die Konsumentenwinsche ange-
passtes Fleisch zu liefern.”

Samuel Widmer

“Gesundes Fett durch Grasfiutterung
sucht der moderne Fleischliebha-
ber”, bestétigt der langjahrige Rin-
derziichter Bernhard Delle, ,dank der
Grasfutterung verfugt Angus-Fleisch
beispielsweise Uber einen ausgewo-
genen Anteil an natirlichen Omega
3-Fettsauren. Dieses Fleisch esse ich
zudem mit gutem Gewissen.” Die Tie-
re werden schlie3lich hauptsachlich
durch Weidemast grof3gezogen und
stehen daher nicht in Konkurrenz
zur menschlichen Ernéhrung.

Gleichbleibende Quali-
tat, regionale Herkunft,
kurze Transportwege.
Viele Partner der
ANGUS Group,
darunter Unternehmen
aus der Systemgas-
tronomie oder Han-
delsketten, setzen auf
Angus-Fleisch, weil
dieses deutschlandweit
in der geforderten
Qualitat geliefert
werden kann. “Wir sind
in der vorteilhaften
Situation, dass wir in
einem Nachfragemarkt
agieren. Die Kunden
bestellen prazise
Fleischqualitat, die
von den Zuchtpartnern
geliefert werden muss.
Unsere Schlachtpla-
nung lauft bereits vier
Monate im Voraus”,
erklart Bernhard Delle.
Planbare Qualitat und
vor allem Lieferfa-
higkeit ist den Kun-
den wichtig, und das
honorieren die Kunden
letztendlich auch.




Export des erfolgreichen Angus-Systems
Das Erfolgsmodell ANGUS Group soll in Europa etabliert werden

Die Grundlagen dafir legten die Ge-
schaftsfuhrer Samuel Widmer und
Bernhard Delle 2014. Im Mittelpunkt
stehen Agrarmérkte mit Wachstums-
potenzial. “Wir sehen uns derzeit vor
allem in Mittel- und Osteuropa um”, in-
formiert Bernhard Delle.

Besonders aussichtsreich sieht er die
Situation in Serbien. “Seit 20 Jahren
wurde in die serbische Landwirtschaft
nicht mehr investiert. Allerdings gibt
es dort noch eine Infrastruktur, auf
die man bauen kann.” Gemeinsam mit
staatlichen Stellen sowie ausgewahl-
ten Betrieben arbeitet Delle an einem
Pilotprojekt. Die Projektdetails verhan-
deln die Verantwortlichen der ANGUS
Group derzeit vor Ort. Noch in diesem
Jahr sollen die ersten Betriebe mit der
Zucht von Angus-Rindern starten. Ahn-
liche Projekte sind in weiteren Landern
geplant, beispielsweise in Ungarn.

Kontinuierliches Wachstum

Das Zucht-, Mast- und Vermark-
tungssystem der ANGUS Group ist
ein Erfolgsmodell in der deutschen
Landwirtschaft. Seit der Griindung
2010, verzeichnet das Unterneh-
men ein kontinuierliches Wachs-
tum, sowohl bezogen auf die Zahl
der kooperierenden Zucht- und
Mastbetriebe, als auch auf die Ver-
marktungspartner.

THE ANGUS SOCIETY
OF
AUSTRALIA

Lernen von internationalen Angus-Ziichtern

Seit Jahrzehnten schon setzen Land-
wirte in den USA und Australien auf
die Rasse Angus. Wer in Europa er-
folgreich Angus-Rinder zitchten und
vermarkten mochte, kommt nicht da-
von, ohne vom Know-how der Angus-
Experten in Ubersee zu lernen.

Leachman, CattleCompany, Sitz An-
gus oder VanDyke — diese Betriebe
standen 2014 auf dem USA-Besuchs-
programm von Vertretern der AN-
GUS Group. Die besuchten Ranches
befinden sich in Wyoming und Mon-
tana, jenen Bundesstaaten mit den
intensivsten Angus-Zuchtgebieten in
Nordamerika. Ein gro3es Thema war
die Futterungseffizienz, die die AN-
GUS Group aktuell wissenschaftlich

untersuchen lasst. “AuRerdem haben
wir Genetik fir das deutsche Angus-
Zuchtprogramm gesucht und auch ge-
funden”, berichtet Bernhard Delle.

Mit Genetik aus Australien arbeitet
die ANGUS Group bereits. Die Aus-
tralien-Reise 2014 stand denn auch
im Zeichen der Produktion und des
effizienten Herdenmanagements. Die
australischen Grof3betriebe zu nen-
nen, seien hier etwa Te Mania, Bald
Blair, Anderson, Hazeldean oder Raff
Angus - alle arbeiten mit funktionel-
len, leicht zu managenden Tieren. So
produzieren sie hohe Qualitat fir den
Export - hauptsachlich fir den asiati-

schen Markt.
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Intenswlerung europaweiter HandelsbeZIehungen

Das System der ANGUS Group
umfasst nicht nur Zucht, Mast und
Fleischvermarktung, sondern auch die
Unterstiitzung im Handel mit Angus-
Kélbern, -Muttertieren oder -Stieren
sowie Angus-Genetik.

In diesem Jahr plant das Unterneh-
men die Ausweitung der internationa-
len Handelsbeziehungen, insbeson-
dere in Osteuropa. Im vergangenen
Jahr kaufte das Unternehmen erst-
mals in Tschechien Zucht- und Mast-
tiere fur Partnerbetriebe. Aber auch
dariiber hinaus ist die ANGUS Group
permanent auf der Suche nach Part-
nerbetrieben, die die hohen Qualitats-
anspriche des Systems erfillen.
Fakt ist: Die Nachfrage nach Angus-
Fleisch wéachst in Deutschland und

Wir kaufen/verkaufen

* deckfdhige Farsen

* tragende Rinder

* Zuchtbullen

* Besamungsmaterial der
verschiedenen internationalen
Zuchtlinien

damit auch der Bedarf an Zucht- und
Masttieren. Diese Nachfrage bedie-
nen die ANGUS Group und ihre Part-
ner mit ihrem Premiumfleisch, dass
genau auf Kundenwunsch hin produ-
ziert wird.

Liefersicherheit zahlt sich aus

Das ANGUS Group System bietet
doppelte Sicherheit. Den Produzen-
ten garantieren wir die Abnahme der
schlachtreifen Tiere zu festgelegten
Preisen. Diese liegen je nach Quali-
tat zwischen 80 und 100 Euro uber
marktublichen Preisen. Warum? Weil
die Vermarktungspartner von der
Liefersicherheit des Systems profi-
tieren, und daflr bereit sind, einen
Aufpreis zu zahlen.

Wir vermitteln

* Absetzer

* Schlachtvieh aller Kategorien
Wir suchen

* Mastplitze zur Produktions-
steigerung
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Wir wiinschen lhnen ein
erfolgreiches Jahr 2015 - gerne
als Partner der ANGUS Group!

Aberdeen Angus-Auktion am 25.4.2015 in Wertingen!

Importtiere und erstmals deutsche Aberdeen Angus Tiere erwarten Sie auf der Aberdeen Angus Auktion.

Haben Sie Interesse an einer Zusammenarbeit oder wollen Sie mehr Giber unsere Dienstleistungen erfahren?
Bitte wenden Sie sich an unser kompetentes Team unter der Telefonnummer +49 9073 9588 233.

Gerne beantworten wir lhre Fragen oder vereinbaren mit lhnen einen Termin vor. Ort.

Weitere Informationen finden Sie auf unserer Internetseite www.angusgroup.eu
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